kommt deme Huhnersuppe« tral-
lert Tomasz und stellt den damp-
fenden Teller auf den Camping-
tisch. Im Winter sitzen die Kun-
den von Tomasz' Imbiss unter
Plastikzelten mit Heizpilz, im
Sommer im Freien. »Tomek, hast
du auch ...7%, die deutsche Kun-
din mit dem steif gesprayten
blonden Haar hat kaum den Satz
beendet, da steht ein Flaschchen
Gewiirz-Maggi vor ihr.

Tomasz kennt seine Stammgas-
te. Manche kommen schon seit
20 Jahren zu ihm. Kurz nach der
Grenzoffnung begannen die ers-
ten Deutschen, sich im Nachbar-
land umzuschauen. Aus dem pro-
visorischen StraBenhandel wurde
ein bedeutender Wirtschaftsfak-
tor fiir Grenzstadte wie Stubice
oder Kostrzyn: Nicht nur die
Brandenburger und Sachsen aus
dem Grenzgebiet kaufen hier
Backwaren, Milchprodukte, Ziga-
retten oder CDs. Auch Berliner
oder Hamburger streifen gern
durch die engen, schummrigen
Gassen des Marktes. »Die polni-
schen Handler sind alle super-
freundlich und immer gut ge-
launt«, erzahlt ein Berliner Ehe-

paar. Trotz der 100 Kilometer lan-

gen Anfahrt lohnt sich der Aus-
flug: »Hiihnerkrallen fiir den Hund
kosten hier nur zehn Cent statt
einen Euro wie in Deutschland.«
Zusammen mit Zigarettenstangen
und einem vollen Tank Benzin las-
sen sich pro Fahrt rund 100 Euro
einsparen.

Seit Polens Beitritt zum Schenge-
ner Abkommen sind die abgas-

Tolle Schnéppchen fiir die Kunden aus Deutschland auf dem Polenmarkt
in Stubice.

schwangere Abfertigungshallen
samt Zollbeamten von der Oder
verschwunden. Die Grenze wird
kaum noch wahrgenommen.

Ist der Ztoty stark, schwellen die
Einkaufsstrome in Richtung
Frankfurt (Oder) an. Fallt der Zto-
ty, lohnt sich das Einkaufen auf
dem Polenmarkt oder in einer der
vielen neuen Einkaufszentren in
Stubice.

Vielen Polen hat die Grenzo6ffnung
den lang ersehnten Wohlstand
gebracht: »Ich habe mit Anfang
20 mein Bauingenieur-Studium
abgebrochen, als ich gemerkt
habe, dass ich auf dem Markt

mein eigenes Geld verdienen
kanne, erzahlt Tomasz. Er ist
stolz, dass er vier Menschen Ar-
beit geben kann, stolz auf das
eigene Haus und auf zwei Autos.
Wahrend Tomasz sein Deutsch
von den Kunden aufgeschnappt
hat, haben seine beiden Tochter
die Chance, sowohl ihre Mutter-
als auch die Nachbar-Sprache
fehlerfrei zu lernen: Zum Beispiel
in der deutsch-polnischen Euro-
Kita in Frankfurt, direkt an der
Oder gelegen.

Familie Wolczak hat gleich zwei
der begehrten Platze bekommen
— trotz der langen Warteliste.
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»Die Kita kostet genauso viel wie
in Stubice und ist das ganze Jahr
geoffnet. Und die Gruppen sind
sehr viel kleiner<, zahlt Katarzyna
Wolczak die Vorteile auf. Im
Sommer radelt sie iiber die Bri-
cke, um die beiden Séhne
abzuholen.

Doch nicht allen schmeckt die
neue Mobilitit: Stubices Taxifah-
rer missen oft Stunden auf Fahr-
gaste warten. Die meisten Men-

schen fahren lieber mit dem eige-

nen Auto ins Nachbarland, seit
die Oderbriicke kein Nadelohr
mehr ist. AuBerdem hat die offe-
ne Grenze auch Konkurrenz aus
anderen Teilen Europas ange-
lockt: Immer mehr Bulgaren und
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Roma bieten ihre Waren auf den
Polenmérkten an. Und die Kund-
schaft ist bunter geworden: Seit
2007 haben tiirkische und arabi-
sche Familien die Markte entde-
ckt — nicht

ganz konflikt-

D-Mark hatten«, erinnert sich
Tomasz: »Wir fiirchten, dass auch
bei uns die Preise steigen und die
deutschen Kunden ausbleiben.«
Seinen Kindern wiinscht er sowie-

TRy S0 SN ande-
Seit dem Schengen-

re Zukunft als

frei: »Sie wiih- N i ; hier auf dem
lenin meinen  Beitritt wird die Grenze Polenmarkt:
Waren herum zu Deutschland kaum »Das ist eine
und handeln noch wahrgenommen. harte Arbeit.
den Preis so e —— Immer freund-
herunter, dass lich sein, im-

nichts mehr fiir uns bleibte,
erregt sich eine Handlerin.

Doch eines eint die Grenzbewoh-
ner: Die Angst vor der Einfiihrung
des Euro. »Den Deutschen ging
es besser, als sie noch ihre

mer drauBen arbeiten und keinen
Sonntag frei haben, fiigt er hinzu
und springt schon wieder auf, um
seine Kunden zu bedienen. &
Katrin Lechler




